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说明、目录、图表目录

     博思数据发布的《2016-2022年中国私人银行服务行业市场监测与行业前景调研报告》共十

二章。首先介绍了中国私人银行服务行业发展环境以及私人 银行服务行业发展现状，接着了

中国私人银行服务行业规模及消费，然后对中国私人银行服务行业市场供需分析进行了重点

分析，最后分析了中国私人银行服务行业 面临的机遇及趋势预测。您若想对中国私人银行服

务行业有个系统的了解或者想投资该行业，本报告将是您不可或缺的重要工具。

    私人银行服务是银行服务的一种，专门面向富有阶层，为富豪们提供个人财产投资与管理

的服务，一般需要拥有至少100万美元以上的流动资产才可在较大型的国际金融公司或银行中

申请开设此类服务。

    私人银行服务最主要的是资产管理，规划投资，根据客户需要提供特殊服务，也可通过设

立离岸公司、家族信托基金等方式为顾客节省税务和金融交易成本。因此私人银行服务往往

结合了信托、投资、银行、税务谘询等多种金融服务。该种服务的年均利润率可达到35%，

远高于其他金融服务。

    此外通过私人银行服务，客户也可以接触到许多常人无法购买的股票、债券等。而私人银

行服务的客户们往往可以拥有投资一些私人有限公司的机会，并获得许多优先购买IPO的机

会。私人银行服务最早由几家大型的国际金融公司和银行提供，目前最大的私人银行服务提

供者是瑞士银行，瑞士也是世界私人银行服务最发达的国家。此外包括JP摩根、摩根史坦利

、花旗银行、高盛、汇丰等著名金融机构也提供此类服务，美林公司是私人银行服务赢利最

高的企业。

    2014年10家上市银行私人银行业务的资产管理规模年增速，几乎集中在20%-50%区间，其中

招行、工行、中行、农行从客户数量和资产管理规模上属于&ldquo;第一梯队&rdquo;，与交行

及多数股份行相比，管理资产规模（AUM）优势较明显。

    2014年末，招商银行私人银行业务客户数为3.28万，私人银行客户总资产达到7526亿，户均

资产2294.51万；同期，工商银行私人银行客户数4.31万，管理资产7357亿，户均资产1781.35万

。除工、农、中、建、招行外，其他五家上市银行私人银行业务的资产管理规模多数在2000

亿左右，可列入第二梯队。其中，交通银行资产管理规模为2910亿，光大银行1685亿元，民

生、浦发、中信分别为2304亿元、2200亿元、2016亿元。

    在私人银行业务管理资管规模上，招行已超越工行，跃居行业首位。工行的私人银行客户

数依旧多于招商银行，不过其客户资产门槛较招行略低（工行为个人金融资产800万元以上，

招行为日均总资产1000万元及以上）。
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